　　　　営業代行ご相談商材ヒアリング調査票
費用対効果のある営業代行プランご提案のため、貴社のご希望条件などお分かりになる範囲でご記入願います。
	
	20　　　年　　　月　　　日記入

	ふりがな
	
	事業内容
	設立

	貴社名
	
	
	年　月

	サイトURL
	http://
	
	営業　　人


	ご担当者名
	
	会社電話番号

（　　　　）　　　－
携帯電話番号
（　　　　）　　　－

	所在地
	〒
	E-mail : 
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ぼくと　おれと 僕俺と　世界一営業が大好きなセールスマンが集まる会社へ
	項　　目
	記　　入　　要　　領

	□ 商品名・サービス名
	

	□ 売上単価はいくらですか？
粗利益はいくらですか？
	円
円

	□ 貴社の競合他社情報をご記入ください
	

	□ 営業ターゲット（アプローチ先）
	法人・個人・その他詳細(　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　)

	□ 営業ターゲット（エリア）
	全国・首都圏・その他都道府県(　　　　　　)　・海外(　　　　　　 )

	□ 営業(ターゲット)リスト
	貴社でのご用意が、　　　　　　　有／無

	□ セールス(トーク)スクリプト
	参考となるものが、　　　　　　　有／無

	□ 商材営業資料・契約書の有無
	有／無　(メール用・郵送用・ＦＡＸ用)　その他(　　　　　　　　　　)

	□ 資料作成
	弊社での作成が、　　　　　　　　必要／不要

	□ ご希望の営業支援内容
①営業代行お試しトライアルプラン

②完全営業代行(アウトソーシング)

③新規開拓飛び込み(訪問)営業代行

④新規開拓テレアポ(電話)営業代行

⑤メールファックス(通信)営業代行

⑥チラシ配布ポスティング営業代行

⑦業務提携委託代理店開拓営業代行
	※以下のプロセスの選択・組み合わせ可

A.テレマーケティングリサーチ　（のみ・～まで）
B.資料送付アポ獲得　　　　　　（のみ・～まで）
C.訪問アポ獲得　　　　　　　　（のみ・～まで）
D.クロージング契約・成約　　　（のみ・～まで）
E.お客様・顧客フォロー　　　　（のみ・～まで）
F.その他(　　　　　　　　　　　　　　　　　　 )
G.弊社からのヒアリング後、個別のご提案を希望する。

	□ サービスのご希望開始時期、実施期間
	　　　　　月　　　　日　　　　～　　　　月　　　　日

	□ ご検討中の予算
	※記入例　６ か月の営業稼働で、ご予算２００ 万円　月額　３０万円

・____ か月の営業稼働で、ご予算____ 万円　　　　月額　　　万円
・案件の成果成功報酬（％など）　　　　　　　　　　　 　　　　％

	□ 売上目標（一か月平均)
	・契約数(　　　　　　　　　)　　・売上金額(　　　　　　　　　　円)


	【営業代行ご相談商材ヒアリング調査票のご送付・お問い合せ先】

	僕俺株式会社  営業アウトソーシング推進事業部　担当 : 成田幹男
	E-mail : info@bokuore.com

	〒170-0011 東京都豊島区東池袋5-23-10
	TEL : 03-3981-2990　　　 （携帯）090-6559-1900


■なお、本シートにて取得した情報については、その機密事項を厳守し、第三者に漏洩いたしません。



名刺貼付





※ご面倒な場合


は、不要です。








