
ぼくと、おれと 僕俺と。 I m a k e u s Bo k uO r e !

営業アウトソーシングのご案内



★

僕俺株式会社 代表取締役

成田幹男

『商品の開発力がずば抜けて素晴らしいのに、どうしてもモノが売れない。』
意外とそんな企業様の悩みをお聞きします。
モノや競合が少ない時代に売れるのは当たり前でした。
景気が良い時にはネームバリューで、景気の悪い時には価格破壊でという、
企業にとっては非常に寂しい時代になってしまいました。
現代の多様化した時代には、モノの売り方そのものが変化し、消費者のわがまま思考や
ニーズに的確にマッチさせても、商品そのもののライフサイクルが短縮化され、企業側
の努力も消費者にことごとく裏切られているのも事実です。
「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売って来い！」といった極端な荒業を、
僕俺株式会社のプロの営業マンとしてのプライドを持ち、クライアントの費用対効果を
実際の数字で表現できたらと願います。
常に時代をリードし、現代の戦略的なプロの営業マンとして猛進する。

それが僕俺株式会社です。

【代表プロフィール】
極真営業家兼代表取締役。
営業界の道場破りとして、数々の企業を渡り歩きNo.1という営業成績を残し、退職。
株式会社光通信からスタートした営業人生で、いくつもの営業の極意を見出し、個々の営業マン
とパートナー企業にふさわしい商材で、トップ成績を残す営業代行最適化を提唱する。
毎日楽しく売る！を習慣化させるストレスフリーな全国の営業マンへのマネジメントブログに、
営業マン向け癒し系ブログ「僕俺のすべらないすべらん話」も連日更新中！ 押忍！



１．コスト削減

営業マンを一人採用するのに、賞与・福利厚生など「正社員」のコストは月額給与の1.8倍もかかっています。即戦力のある「プロの
営業マン」に営業アウトソーシングすることにより、貴社の営業部門を効率化させます。

２．時間と費用のかかる採用業務が不要

雇用・育成の手間を省き、経営のスピードアップとリスクヘッジを両立させます。

３．商戦期のセールススタッフ不足を解消

繁忙期や新商品販売など、一定期間のみの営業スタッフ増員も可能です。

４．正社員の業務効率UP

非効率的な新規開拓や情報収集業務を僕俺株式会社にアウトソーシングすれば、正社員はコア業務に専念でき、業務効率もUPします。

５．売れる仕組みづくりのご提案

営業代行の延長線上にある営業コンサルティングとして、貴社の営業部門の組織改革のご提案をいたします。

営業アウトソーシング活用のメリット



営業アウトソーシングの種類
（１）営業一括代行≪クロージングまで≫

（２）テレアポ代行≪アポイントメント獲得まで≫

（３）資料請求者テレアポ・アポクロ≪クロージングのみ≫
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営業活動のプロセス
： 僕俺株式会社アウトソーシングサポート範囲

： 貴社対応範囲
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★営業開始までのフロー

ご提案

ご契約

現状ヒアリング

営業計画策定
・手法
・メンバー
・戦略
・目標
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営業
開始！

5

お問合せ

約1週間
約1週間～1ヶ月

約1週間

・研修（1日目）



★営業アウトソーシング体制

貴社担当者（窓口）

指示

PM

貴社

報告 営業スタッフ

僕俺株式会社

指示

報告

※営業アウトソーシングには
①外注型 ②常駐型 がございます。



営業アウトソーシング導入前後の流れ

ご契約 メンバー選出 目標設定・共有 研修

営業活動開始毎日の活動報告
2週間に1度の
ミーティング

研修

営業活動開始



◆月報◆
月の活動をまとめて報告（業種毎、企業規模毎に営業進捗状況や受注状況

などを分析し、次月の営業戦略をご提案いたします。）

営業活動報告について

◆日報◆
日々の営業活動進捗報告を毎日メールでお送りします。

◆営業ミーティング◆
2週間に一度PMとスタッフが貴社にお伺いし、営業する上での問題点や

現場を回っていて気付いたことなどをフィードバック。
また今後の戦略・目標の確認などを行います。



会社名 僕俺株式会社

代表取締役 成田 幹男

所在地 東京都豊島区東池袋5-23-10

Tel 03-3981-2990

URL(営業代行支援) http://www.bokuore.com/

URL(選挙広報支援) http://www.senkyo.win/

E-mail info@bokuore.com

設立 2008年9月

取引金融機関 三菱東京UFJ銀行

事業内容 営業アウトソーシング業務

営業コンサルティング業務

営業研修業務

テレアポ代行業務

展示会フォロー営業業務

マーケティングリサーチ業務

【会社概要】


