
新プランリリース記念「お試しキャンペーン」のお知らせ

『ぼくおれ』営業代行８つの強み

あんしん「７つの究極成果成功報酬プラン」！
かくじつ「５０以上の固定売上保障プラン」！

① 営業代行最適化により、貴社商材の販売ノウハウが豊富な即戦力あるトップセールスマンとの営業代行マッチング。

営業代行最適化SOO【Sales Outsource Optimization】で、提携営業代行会社・パートナーとの連携を

② 営業プロセス細分化による、見えない営業代行固定費の削減と【ご依頼ピンポイント営業代行】で費用対効果を重視。

高額な営業代行費に反して【売れなかった結果】を回避するため、営業プロセスの【完全見える化】推進

③ クレーム増加やクライアントの企業ブランドを崩壊させない【業界初！ワンランク上のプレミアム営業代行】を実施。

営業代行会社の弱点である、クレーム増加やアンチブランディングを伴わない【ブランディング営業代行】

④ 商材のバリエーションが豊富なため、一度の営業アプローチで複数商材を扱う【商材コラボレーション営業】を実施。

一人の営業マンが抱える複数のコラボ商材で、ワンタイム営業アプローチで、営業経費の大幅削減が可能

⑤ 貴社の使い古した(アプローチに失敗した)ターゲットリストご提供で、【業界初！再クロージング】省エネ営業代行。

【チャンスを無駄にしない！】多面的営業戦略による再クロージング(リクロージング)で優良顧客化へ変身

⑥ 貴社の営業展開に合わせた、エリアを限定しない【広範囲型・地域密着型】の営業アプローチ全国対応が可能です。

全国の提携営業代行会社・アライアンスパートナー・外部スタッフとの連携で、貴社商材PRに大きく貢献

⑦「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売ってこい！」の根性ではなく、現代市場における戦略で顧客満足最大化を実現。

究極の営業代行会社・最強の営業代行会社である【僕俺株式会社】が、【売れない】を【売れた！】に

⑧ ご契約時にお約束したノルマが、【売れなかったノルマ未達成時】における営業代行固定料金の返金保証プランあり。

売上予測を事前に判断し、貴社への費用対効果を最大化するため、オプションで一部返金保証プランも

ポイント① すごい！
驚異のアポ獲得率！

ポイント② きちんと！
営業進捗詳細ご報告！

ポイント③ あんしん！
ノルマ保障オプション！

〝売れる営業代行〟僕俺株式会社の 最強の営業代行新プランがリリースとなります！

全国の多くの企業様のご要望から、悩める営業部の｢売れない｣にお応えするため、

【新プラン】リリース記念と致しましてすべてのお客様へ初期費用無料でご提供します！

ぜひこの機会に、完全営業代行プロ集団『僕俺株式会社』の営業代行をご利用ください！

「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売って来い！」 ぼくと、おれと 僕俺と。



詳細はお問い合わせ下さい！ 〒170-0013 東京都豊島区東池袋5-23-10 http://www.BokuOre.com/

貴社営業担当： 僕俺株式会社 営業部 成田 幹男 電話番号 ： 03-3981-2990

「営業代行」 料金表

稼働項目 営業代行価格

初期費用 20万円

ターゲットリスト 0円 (ご提供の場合)

セールススクリプト作成 277,000円 (商材により異なる)

営業稼働費 8,500円～28,000円/日

営業インセンティブ 稼働領域により異なります。

特別リリース記念

「お試しキャンペーン」で

初期費用無料！！

※各稼働項目費用は、商材により変動する場合が
ございますので、まずはお問い合わせください！

●貴社の商材により、費用対効果のある最適な営業代行プランをご提案いたします。

「お試しキャンペーン」概要

※お打ち合わせにて、貴社の営業バックグラウンドを十分にヒアリングをさせていただきます。

※ 営業稼働プランにより、営業交通費やその他の諸経費が発生する場合がございます。

※セールススクリプトは、僕俺株式会社のノウハウとして公開しかねますので、ご了承ください。

【対象企業】

僕俺株式会社および提携営業代行会社にて、対応可能な商材をお持ちの企業様 (売上が見込めること)

【キャンペーン概要】

初期費用「営業戦略立案、人財アサイン、商材研修、貴社専用営業進捗シート作成」を無料サービス

【スケジュール】

【利用条件】

・営業稼働利用【3か月契約、月内稼働8日以上】の企業様に限ります。(稼働割引プランもございます。)

・セールススクリプト作成費は、僕俺株式会社のノウハウとして非公開、いかなる場合も返金しかねます。

※3社以上の同業者への覆面調査および提携会社との連携で、随時最新のセールスマニュアルを更新します。

※ご要望に合わせた外部委託スタイルで・・・

※ご希望にそった営業稼働ボリュームで・・・

ご契約
業務委託契約書
と機密保持契約
書にて、貴社の
専属外部委託！

貴社専用
営業進捗シート
にて、営業稼働
詳細を毎日ご報
告いたします！

営業稼働実施
ご要望に合わせ
た稼働スタイル
にて、戦略的な
営業稼働開始！

・・・

以降順次利用可能

貴社の営業部ヒアリング

① 初期お問い合わせ

ヒアリング調査票の送付

② 商材請負可否審査実施

最適な営業プランのご提案をご希望の場合は、事前に営業担当までお申し付け下さい。
弊社の商材請負可否審査により、お受けできない場合がありますので、ご了承ください。

※過去に弊社サービスをご利用のあるお客様は、キャンペーン対象外とさせていただきます。

「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売って来い！」 ぼくと、おれと 僕俺と。

稼働領域・諸条件の確認

③ お打ち合わせ


