
新プラン「資料請求/送付アポクロ・お試しキャンペーン」のお知らせ

【アポクロ】の基本営業代行フロー

テレアポに断然強い僕俺株式会社の最強武器
ガンガン「極真テレアポ営業代行プラン」！

【アウトバウンドの場合】
① ファーストアプローチにてテレアポ稼働。

貴社ご希望の営業ターゲットへの、ファーストアプローチを実施いたします。

② 貴社資料の送付アポイントメント獲得。

〝売れる営業代行〟僕俺株式会社の 最強の営業代行新プランがリリースとなります！
全国の多くの企業様のご要望から、悩める営業部の｢売れない｣にお応えするため、

【新プラン】リリース記念と致しましてすべてのお客様へ初期費用無料でご提供します！
ぜひこの機会に、完全営業代行プロ集団『僕俺株式会社』の営業代行をご利用ください！

※各フローにおいて、業務領域の分業・抜粋も可能です！

② 貴社資料の送付アポイントメント獲得。
送付資料は、メール用・郵送用・FAX用・ポスティング営業用などのご対応が可能です。

③ 資料送付後の訪問アポイントメント獲得。
ニーズヒアリングおよび訪問アポイントメントの日程調整。(未開封担当者への再度開封要請)

④ 訪問クロージング稼働。
ご成約に向けた訪問クロージング後、お申込み書・発注書を貴社へご提出いたします。

【インバウンドの場合】
① a.直接お問い合わせ/b.貴社サイト資料請求ページ/c.他社資料請求比較サイトなどからのユーザー情報のご提供。

一回きりの【チャンスを無駄にしない！】お客様からのお問い合わせに、最適な営業対応をいたします。

② 資料請求者およびお問い合わせユーザーへのテレアポ稼働。
優良アポイントメントの獲得に向けて、確実なピンポイントアプローチで、訪問アポイントメントの獲得。

③ 訪問クロージング稼働。
クロージングスキルに優れた豊富な営業力（ニーズヒアリング、課題解決）で、ピンポイントクロージング。

ポイント① すごい！
驚異のアポ獲得率！

ポイント② きちんと！
営業進捗詳細ご報告！

ポイント③ あんしん！
ノルマ保障オプション！

「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売って来い！」 ぼくと、おれと 僕俺と。



「営業代行」料金表

稼働項目 営業代行価格
初期費用 20万円

ターゲットリスト 0円 (ご提供の場合)
セールススクリプト作成 277,000円 (商材により異なる)

営業稼働費 25,000円/日
営業インセンティブ 稼働領域により異なります。

特別リリース記念
「お試しキャンペーン」で

初期費用無料！！
※各稼働項目費用は、商材により変動する場合が
ございますので、まずはお問い合わせください！

●貴社の商材により、費用対効果のある最適な営業代行プランをご提案いたします。

「お試しキャンペーン」概要

※お打ち合わせにて、貴社の営業バックグラウンドを十分にヒアリングをさせていただきます。
※ 営業稼働プランにより、営業交通費やその他の諸経費が発生する場合がございます。
※セールススクリプトは、僕俺株式会社のノウハウとして公開しかねますので、ご了承ください。

最適な営業プランのご提案をご希望の場合は、事前に営業担当までお申し付け下さい。
弊社の商材請負可否審査により、お受けできない場合がありますので、ご了承ください。

※過去に弊社サービスをご利用のあるお客様は、キャンペーン対象外とさせていただきます。

詳細はお問い合わせ下さい！ 〒170-0013 東京都豊島区東池袋5-23-10 http://www.BokuOre.com/
貴社営業担当： 僕俺株式会社 営業部 成田 幹男 電話番号 ： 03-3981-2990

「お試しキャンペーン」概要

【対象企業】
僕俺株式会社および提携営業代行会社にて、対応可能な商材をお持ちの企業様 (売上が見込めること)

【キャンペーン概要】
初期費用「営業戦略立案、人財アサイン、商材研修、貴社専用営業進捗シート作成」を無料サービス

【スケジュール】

【利用条件】
・営業稼働利用【3か月契約、月内稼働8日以上】の企業様に限ります。(稼働割引プランもございます。)
・セールススクリプト作成費は、僕俺株式会社のノウハウとして非公開、いかなる場合も返金しかねます。

※3社以上の同業者への覆面調査および提携会社との連携で、随時最新のセールスマニュアルを更新します。

※ご要望に合わせた外部委託スタイルで・・・
※ご希望にそった営業稼働ボリュームで・・・

ご契約
業務委託契約書
と機密保持契約
書にて、貴社の
専属外部委託！

貴社専用
営業進捗シート
にて、営業稼働
詳細を毎日ご報
告いたします！

営業稼働実施
ご要望に合わせ
た稼働スタイル
にて、戦略的な
営業稼働開始！

・・・
以降順次利用可能

貴社の営業部ヒアリング
① 初期お問い合わせ

ヒアリング調査票の送付
② 商材請負可否審査実施

「アラスカで冷房を、砂漠で暖房を売って来い！」 ぼくと、おれと 僕俺と。

稼働領域・諸条件の確認
③ お打ち合わせ


